TECHNIQUES DE

' FORMATION
NEGOCIATION COMMERCIALE

DEVELOPPEZ VOS TECHNIQUE DE NEGOCIATION ET
VOTRE SENS DU COMMERCE

DESCRIPTIF FORMATION

Definissez les differentes etapes, les
techniques et appropriez-les vous.

Appliquez la strategie Gagnant /| Gagnant .

Aboutissez a la signature et péerennisez la
relation commerciale.

PUBLIC ET PREREQUIS MOYENS PEDAGOGIQUES SUIVI ET EVALUATION
De 4 a 10 participants ® Methode active ® Fichesemargement et
® Brainstorming evaluations
Aucun prerequis. ® Travail et decouverte des | o |
| techniques ® E[Exercice et débriefing collectif
Duree 7 heures o D
artage

® Realisation du plan d'action et
feuille de routes des incontournables

® Video et support numeérique
® En sous-groupe et enindividuel

Retrouvez toutes nos autres modules sur le
management et toutes nos autres formations
sur notre site Internet:

TARIF DE LA .
FORMATION www.carteblancheformation.com

1250€ HT+

*a partir de.
Conditions sur simple demande

.
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Contact mail :

contact@carteblancheformation.com



